
アジアヘッドクォーター特区＜外国企業発掘・誘致事業＞
特区の主な目標

特区における効果

事業イメージ

○ グローバル企業のアジア統括拠点と研究開発拠点及び金融系外国企業の誘致
○ 誘致企業と都内・国内企業とのコラボレーションにより、新たな技術開発や販路開拓を促進

コンサルティング
企業

東京都

外国企業

市場調査・分析
(日本のIT、金融市場等の情報提供)

ビジネスパートナー
発掘

(日本のIT企業、金融機関等の情報提供)

オフィス物件選定
(必要な面積、設備、予算等に
応じた特区内のオフィスを提案)

参入戦略策定・
コストシミュレーション

規制調査・
市場構造調査

採用支援
(必要な経歴、スキル、予算等に

応じた人材を提案)

企業紹介
連携支援

支援策の
利活用をサポート

日本進出に向けた無償支援を提供

ニーズに則した
コンサルティング

支援

支援

委託

金銭的インセンティブ
(金融系外国企業拠点設立補助金、

減額オフィスの紹介等)

登記申請支援、
業許可申請支援

○ 日本に高い付加価値をもたらす外国企業をアジアヘッドクォーター特区内に能動的に呼込み
○ 優れた先端技術を持つ外国企業の誘致を通じ、国内企業の生産性の向上に寄与
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